cleartruck

MEEEGA Hochleistungsreiniger
——

Stellenbeschreibung — Handelsvertretung nach HGB §84

Kurzbeschreibung igepa-chemie / CleanTruck:

Das moderne Familienunternehmen igepa-chemie GmbH hat sich seit Gber 65 Jahren auf die Sauberkeit und Pflege von
LKWs spezialisiert. Unter der Produktmarke ,CleanTruck® bieten wir ein professionelles Programm von
Hochleistungsreiniger - Chemie und Vorspriihgeréten an.

Unsere Kunden sind LKW-Besitzer, die auf das Erscheinungsbild ihres Fuhrparks héchsten Wert legen. Ergreifen Sie jetzt
Ihre Chance eine Handelsvertretung mit stdndig benétigten Verbrauchsgiitern zu ibernehmen.

lhre Aufgaben:

e  Sije vertreten unser Unternehmen und unsere Produkte in einem definierten Gebiet in Deutschland oder
Osterreich auf selbstindiger Basis.

e Sie akquirieren neue Kunden, insbesondere bei Speditionen, Logistikunternehmen, Kommunen,
Busunternehmen, Fuhrparkbesitzern.

e Sie fUhren Verkaufs- und Beratungsgesprache beim Kunden vor Ort durch.
e Sie arbeiten eng mit unserem Vertriebsinnendienst zusammen.
e Sie informieren sich selbsténdig Uber die aktuelle Marktsituation und haben dabei die Mitbewerber in Sicht.

lhr Profil:

e Kaufménnische und/oder technische Ausbildung oder vergleichbare Qualifikation
e  Bereits Erfahrung mit einer freien Handelsvertretung auf Basis des HGB §84

e |dealerweise erganzen unsere Produkte Ihr bestehendes Produkt-Portfolio

e Authentisches und kundenorientiertes Auftreten

e Freude am Vertrieb und die Fahigkeit, Menschen zu begeistern

e  Erfahrung im Vertrieb, vorzugsweise im Speditions- und Logistik Umfeld

e Eigenes Auto sowie gultiger Fuhrerschein der Klasse B

Wir bieten:

e Faire Provisionsvergiitung oberhalb des Branchenstandards (Neukundenpramie etc.)
e Sie bekommen eine zeithahe Einschulung direkt bei uns in der Zentrale in Bad Abbach

e Sie bekommen in der Anfangszeit Unterstiitzung durch unseren Vertriebstrainer, der Sie bei ihren ersten
Kundenbesuchen aktiv unterstitzt

e  Wir unterstltzen Sie bei ihren Vertriebsaktivitdten mit unseren 35 Jahren Vertriebs Know-How flankierend direkt
aus der Zentrale (Facebook Werbung / Brief Mailings etc.)
e Individuelle Entwicklungsmdglichkeiten (2 Vertriebstrainings-Veranstaltungen pro Jahr)

Dann kontaktieren Sie uns:
Tel. 09405 / 95 25 - 42 oder andreasgeorgieff@igepa-chemie.de




